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La odontología ofrece cada vez más modalidades de tratamiento conservador y más procedimien-
tos minimamente invasivos, con una filosofía diagnóstica más certera que redunda en una mayor
calidad en los servicios a los pacientes. «Menos es más» resume el tratamiento mínimamente inva-
sivo, y los excitantes avances logrados nos han parecido tan importantes como para formar el eje
central de los programas de Boston College of Dentistry desde el segundo trimestre de 2009 hasta
2010, y seguramente durante el futuro previsible.

Juntos veremos la méjor práctica actual para dar larga vida a los dientes y al funcionamiento del
aparato bucal en general. En el caso cada vez más improbable de dientes que no responden a
procedimientos de restauración y que se resisten a su preservación, la implantología brinda una solu-
ción predecible y duradera. Ya es habitual ofrecer soluciones que no dejan de asombrar incluso a
los pacientes más exigentes y que además son altamente satisfactorias para los profesionales.

La evolución y el progreso es una constante en la endodoncia, y el Dr. Joan Oliveres Folguera inicia
el programa del segundo trimestre del Boston College con su «Curso de Endodoncia: Técnica y Tec-
nología». Esta es una cita donde no debe faltar el profesional deseando ponerse al día con las mé-
jores prácticas actuales en la especialidad, y donde el Dr. Oliveres Folguera compartirá con los
compañeros los conocimientos cosechados durante su larga trayectoria, y siempre con una habili-
dad didáctica que realmente inspira al participante a aplicar el aprendizaje a la vuelta a su propia
clínica.

Las circunstancias macroeconómicas no nos pueden resultar ajenas en estos tiempos, y conscien-
tes de ello, presentamos en mayo un curso que, creemos, representa seguramente la mejor inver-
sión que puede hacer una clínica hoy día. Me refiero al «Curso de Gestión y Marketing Dental». La
organización de este curso ha sido muy interesante, y tenemos la gran suerte de contar con D.
Marcial Hernández Bustamente – dentro del programa se puede apreciar su especial trayectoria
que le hace conocedor de la disciplina y las prácticas necesarias para convertir una clínica en
una empresa altamente eficaz. Existen unas figuras en el mundo del marketing dental, sobre todo
en EEUU, pero sus enseñanzas no siempre se pueden aplicar por igual en todos los países. Por lo
tanto, estamos encantados de que Marcial, además de ser un auténtico líder en su asignatura,
sea de aquí.

En junio volamos hacia el Caribe, donde volvemos a ofrecer nuestros programas de «Implantología
(Básica y Avanzada)», «Cirugía Oral» y una novedad: «Estética Facial». Otro año más, el profesorado
será liderado por el Dr. Jesús Perez García, e incluye grandes profesionales, todos nombrados dentro
del programa. Estos cursos son especialmente intensivos, muy enfocados a la práctica, y los partici-
pantes siempre vuelven inspirados con nueva confianza a la hora de brindar soluciones implantolo-
gicas y quirúrgicas a sus pacientes.

Por último, queremos presentar sendos cursos en California y Washington, y en Berlin, ambos para el
2010. Estos cursos tienen unas caracteristicas muy especiales y estamos aceptando un numero re-
ducido de participantes. En la ultima página aprovechamos para presentarles a los Drs. Clark y 
Shakibaie, entre nuestros profesores más recientemente incorporados. Les damos la bienvenida y les
animamos a ustedes acercarse al Boston College of Dentistry y participar en aquellos programas
más afines a sus intereses particulares.

Un Cordial Saludo,

Paul Sweeney
Director Científico



OBJETIVO GENERAL 
Dar el máximo de "Profesionalidad endodóntica", ense-

ñando todos los "truquillos"  experimentados en la práctica

diaria que no se encuentran ni en las revistas, ni en otras

fuentes de información.

OBJETIVO ESPECÍFICO
· Describir todo lo antiguo y lo moderno.

· Metodología: Partiendo de la filosofía clásica, explicar los

conceptos más modernos, con todos los últimos elementos

técnicos incorporados: endoscopia, biomecánica a motor,

biomecánica corona-ápice, etc. aprovechándose de cada

una de estas técnicas para obtener sistemáticas individua-

les, es decir, coger lo mejor de cada técnica a través de la

práctica.

FECHA Y LUGAR
Días: 5 y 6 de junio de 2009.
Horarios: 10.00 a 14.00 y 16.00 a 20.00 
Lugar: Hotel Gran Atlanta.

C/ Comandante Zorita, 34. Madrid.

Dr. D. Joan Oliveres Folguera.

· Licenciado en Medicina y Cirugía por la Universidad
de Barcelona (1968).
· Estomatología por la Universidad Complutense
de Madrid (1970)

· Presidente de la AEDE (1983-1985)
· Presidente del II Congreso AEDE (Barcelona, 1981)
· Secretario de la Asociación Europea de Endodoncia
(1986-1987)
· Miembro activo de la Asociación Americana 
de Endodoncia.
· Miembro de International Dental College.
· Especialista en exclusiva de Endodoncia en la Clínica
Stoma de Barcelona desde 1970.
· Profesor invitado a cursos de postgrado en la Universi-
dad de Madrid, Valencia e Internacional de Cataluña.
· Vicepresidente y tesorero del Colegio de Odontólogos
y Estomatólogos de Cataluña.
· Vocal de la Academia de Ciencias Médicas de 
Cataluña y Baleares.
· 76 cursos impartidos.
· 6 publicaciones.

Patrocinadores:

PRECIO DEL CURSO:

590€

PROGRAMA DEL CURSO
1.- Anestesia
2.- Aperturas
3.- Ápices abiertos
4.- Biomecánica y 

Conductometría eléctrónica.
5.- Blanqueamientos
6.- Cirugía
7.- Clamps
8.- Curvaturas
9.- Diagnóstico
10.- Endoscopia
11.- Ergonomía
12.- Fístulas
13.- Focos
14.- Fracturas
15.- Instrumentos
16.- Irrigantes
17.- Muñones
18.- ENDOX
19.- Obturaciones (lateral y vertical)
20.- Retratamientos, Super EBA
21.- Ultrasonidos, Spartan.
22.- Urgencias



OBJETIVO GENERAL DEL 
PROGRAMA
Desarrollo de las habilidades implantológicas
ya pre-existentes para proporcionar solucio-
nes más completas.

DIRIGIDO A
Odontólogos y Médicos Estomatólogos 

Para matricularse en este curso, es necesario
haber cursado previamente Capacitación
Profesional en Implantología Básica o, en su
defecto, poder acreditar una experiencia
equivalente.

Cada solicitud se evaluará de forma indivi-
dual.

El Programa de Capacitación Profesional en
Implantología Avanzada es ideal para aque-
llos profesionales que desean ofrecer las solu-
ciones implantologicas más completas a sus
pacientes, con independencia de la comple-
jidad de los casos.

Los 5 pacientes por alumno a tratar en el pro-
grama avanzado presentarán una variedad
de desafíos al implantologo, con distintos ni-
veles de reabsorción en diferentes zonas ana-
tómicas.

En algunas casos, la solución pasará por la
toma de hueso del mismo paciente (mentón
o la rama mandibular), mientras que con
otros pacientes se optará por el empleo de
biomateriales.

FECHA Y DURACIÓN
Días 20 al 27 de junio
Horarios: 10.00 a 14.00 y 16.00 a 20.00

5 pacientes completos.
Elevación Seno Maxilar 
Invasiva con Ventana.

Biomateriales.
Toma de Injerto de Mentón

Toma de Injerto de la 
Rama Mandibular.

OBJETIVO GENERAL DEL 
PROGRAMA
Capacitación para tratar y dar soluciones im-
plantológicas a los pacientes.

DIRIGIDO A
Odontólogos y Médicos Estomatólogos

FECHA Y DURACIÓN
Días 20 al 27 de junio
Horarios: 10.00 a 14.00 y 16.00 a 20.00

TEMARIO DEL PROGRAMA
1.- Historia de la Implantología
2.- Anatomía Maxilar-Mandibular
3.- Concepto de Osteointegración
4.- Selección del Paciente Implantológico
5.- Indicaciones de Implantes
6.- Diagnóstico Clínico y Radiológico
7.- Otros Medios Complementarios
8.- Tipos de Implantes
9.- Técnicas Implantológicas
10.- Fases
11.- Complicaciones de la Cirugía 
Implantológica
12.- Esterilización y Asepsia Quirúrgica
13.- Planificación Prostodóntica
14.- Pasos Clínicos

· Toma de Impresión en Boca
· Prueba de Estructura Metálica
· Prueba Estética
· Oclusión en Prótesis Implantológica
- Complicaciones Protésicas y Posibles 

Soluciones
15.- Videos Demostrativos

ACTIVIDAD PRÁCTICA EN EL CENTRO DE 
CURSOS INTERNACIONALES DE LA HABANA
Prácticas sobre hueso animal previo a la co-
locación por los cursillistas de los implantes en
pacientes.
· Estudio individualizado de cada paciente
· Anamnesis
· Exploración Clínica
· Exploración Radiológica
· Modelos de Estudio
· Planificación de Ubicación de Implantes en
relación con la fase protésica.
· Confección de Férulas Quirúrgicas
· Prácticas en Área Quirúrgica
· Cada Alumno colocará Implantes en pa-
cientes previamente seleccionados, y ayu-
dará y participará en la colocación de otros :
turnándose como cirujano, ayudante de
campo e instrumentista .
· La colocación de todos los implantes será
dirigida y supervisada por el equipo 
quirurgico/docente .
· Se realizarán sesiones pre y post-quirúrgicas.
·Se dará apoyo clínico quirúrgico postcurso a
todos los cursillistas que lo requieran.

Todos los asistentes al prgrama 
colocarán un mínimo de 20 implantes

en pacientes, siendo, por tanto, el
programa con el mayor número de

implantes en pacientes 
a nivel mundial.

PRECIO DEL PROGRAMA:

5.500€
PRECIO DEL PROGRAMA:

5.900€
Se lo financiamos Se lo financiamos



OBJETIVO GENERAL DEL PROGRAMA
Hoy día las grandes rehabilitaciones orales se ven estéticamente
incompletas en el caso de no estar acompañadas de una corres-
pondiente armonía en las facciones faciales. Incluso las protesis
implantosoportadas más conseguidas no siempre son satisfacto-
rias para los pacientes, si el entorno facial no acompaña. El obje-
tivo general de este programa es adquirir habilidades en el
tratamiento de disharmonías, atonía, envejecimiento y falta de vo-
lumen en los tejidos blandos faciales, fundamentalmente me-
diante el empleo de la toxina botulínica y el ácido hialúronico.

CARACTERÍSTICAS DEL PROGRAMA:
· Los participantes tratarán un mínimo de 5 pacientes cada uno.
· Los tratamientos afectaran a los tercios superior, medio e inferior
de la cara.
· Tratamientos de Arrugas en el Entrecejo
· Regiones Periorbitarias “Patas de Gallo”
· Surcos Nasogenianos “Labios de Payaso”
· Surcos Radiales en Labios “Codigos de Barra”
· Remodelamiento con contorneado y aumento de volumen y
perfilado del labio rojo y blanco.
· Se practicará la colocación de la toxina botulínica y ácido hialu-
rónico mediante distintas técnicas (punción multiple/enhebrado li-
neal/abanico/en trama ) y otros materiales de relleno. Asimismo, la
forma de preparación, conservación, dosificación e inyección de
la toxina.
· Se practicará el perfilado y aumento del volumen labial como
complemento de la estética dental e implantológica.
Se aprenderá a detectar disarmonías faciales susceptibles de ser
resueltas mediante las técnicas aprendidas para lograr una mejo-
ría integral del aspecto estético.

FECHA Y DURACIÓN
Días 20 al 27 de junio
Horarios: 10.00 a 14.00 y 16.00 a 20.00

OBJETIVO GENERAL DEL PROGRAMA
Capacitación para dar soluciones quirúrgicas a una gran va-
riedad de los casos más frecuentes.

OBJETIVO ESPECÍFICO:
Con este programa, el Boston College of Dentistry responde
a la demanda de un programa quirúrgico hecho a medida.
Es decir, si el participante tiene un interés especial en des-
arrollar sus competencias en el tratamiento de una patolo-
gía especifica, se realizará una pre-selección de los
pacientes con anterioridad al curso para buscar los casos
deseados. 

En función de las prioridades de cada participante, se reco-
mendará una bibliografía previa al curso, para garantizar el
máximo provecho de un programa fundamentalmente
práctico, in situ.

Aparte de esta posibilidad, pretendemos que el participante
practique las óptimas técnicas para la resolución de estos
casos, entre otros:
· Cordales Incluidos/Semi-Incluidos
· Restos radiculares. Diferentes técnicas.
· Alveoloplastias.
· Dientes retenidos.
· Frenecectomía.

FECHA Y DURACIÓN
Días 20 al 27 de junio

Horarios: 10.00 a 14.00 y 16.00 a 20.00

Colocación mediante distintas técnicas de la toxina botulínica y
ácido hialurónico.

Sesiones prácticas de diferentes alumnos sobre pacientes reales.

PRECIO DEL PROGRAMA:

2.900€
PRECIO DEL PROGRAMA:

4.900€
Se lo financiamos Se lo financiamos



Profesor Dr. José Luis 
Días Véliz

· Estomatólogo. Graduado 
en 1980. 
· Especialista de 1er Grado 
en Cirugía Maxilofacial. 
Graduado en 1998.

· Categoría Docente: Colaborador. 
Cargo: Cirujano Maxilofacial.
· 25 Años de experiencia Profesional. 
· 10 Años de experiencia Docente. 
· 12 Postgrados recibidos. 8 Postgrados impartidos. 
· 14 Eventos Nacionales y 9 Internacionales. 
· 7 Publicaciones y 6 Investigaciones.

Profesor Dr. Luis 
Menéndez Vázquez
· Estomatólogo. Graduado 
en 1978.
· Categoría Docente: 
Asistente. Cargo: Especialista 
de 1er Grado en Prótesis y 

Rehabilitación Oral e Implantológica.
· 26 Años de experiencia Profesional
· 20 años de experiencia Docente
· 27 Postgrados recibidos, 22 Postgrados impartidos.
· 17 Eventos Nacionales y 11 Internacionales.
· 8 publicaciones y 7 Investigaciones.

Profesor Dr. Juan 
Jesús Pérez García
DIRECTOR
· Licenciado en Medicina y 
Cirugía por la Universidad de 
Sevilla.
· Doctor en Medicina por la 
Universidad de Granada.
· Título de Médico Especialista 
en Estomatología por la 
Universidad de Sevilla.

· Estancia en el Departamento de Implantologia del
Hospital de Sophiahemmet de Estocolmo (Suecia).
· Especialista en Cirugía Pediátrica por la Universidad de
Barcelona.
· Médico Adjunto de Cirugía Pediátrica
Hospital Virgen de las Nieves de Granada (79-84).
· Autor de numerosas publicaciones.
· Director y profesor de cursos internacionales.

Profesora Dra. 
Digna Gicela 
Medina Acosta
· Asistente Dental 1978.
· Técnico Medio en 
Estomatología Clínica 1982
· Estomatólogo. Graduado 
en 1994

· Especialista de 1er Grado en Cirugía Máxilo-Facial.
Graduado en 1998
· Categoría Docente: Colaborador. Cargo: Cirujana
Maxilofacial.
· 26 Años de experiencia Profesional.
·  12 Años de experiencia Docente. 
· 21 Postgrados recibidos. 5 Postgrados impartidos. 
· 12 Eventos Nacionales, 10 Eventos Internacionales. 
· 4 publicaciones. 5 investigaciones.

Profesor Dr. Jorge Luis
Martínez Roa
· Estomatólogo.
· Especialista de Primer Grado
en Cirugía Maxilofacial.
· Profesor de Cirugía Bucal de 
la Facultad de Estomatología
de la Universidad de La 
Habana y Profesor Principal

de Implantología y Cirugía Oral en el ENSAP.
· Coordinador Nacional de los Cursos Internacionales del
MINSAP.
· Miembro de la Sociedad Cubana de Estomatología y
de Cirugía Maxilo-Facial.
· Asesor de la Dirección Nacional de Estomatología de
Cuba.
· 15 Años de Experiencia Profesional y Docente.
· 85 Postgrados Recibidos.

Profesora Dra. 
Sonia Estéfano 
Proenza
· Estomatólogo. Graduado 
en 1986. 
· Especialista de 1er Grado 
en Cirugía Máxilo-Facial. 
Graduado en el 2000.

· Categoría Docente: Colaborador. 
Cargo: Cirujana Maxilo-Facial.
· 9 Años de experiencia Profesional. 
· 6 años de experiencia Docente. 
· 10 Postgrados recibidos, 5 Postgrados impartidos. 
· 12 Eventos Nacionales y 9 eventos Internacionales. 
· 7 Publicaciones y 6 Investigaciones.



DIRIGIDO A
Odontólogos, Auxiliares de Clínica, Recepcionistas, Res-
ponsables de Clínica, Directores de Clínica.

OBJETIVO GENERAL DEL CURSO
· Proporcionar herramientas y cononcimientos en la
toma de decisiones para la captación y fidelización 
de pacientes.
· Dotar de conocimientos sobre las mejores fórmulas
para optimizar los recursos de la clínica y 
el personal.
· Aumento de los beneficios y facturación de la clínica.

PROGRAMA DEL CURSO 
Introducción al Marketing
- Filosofía comercial en el sector dental
- Marketing mix Odontológico
- Entorno y determinantes del Marketing
- Políticas de Marketing en el sector dental

La prestación de Servicios
- Introducción al Marketing de Servicios
- La imagen, símbolo de la evidencia
- Recursos humanos y físicos de la clínica
- Como dotar de valor a nuestros servicios
- Como se vende un servicio con valor

Técnicas de atención en Odontología
- La venta en Odontología
- Técnicas de publicidad
- Técnicas de promoción
- Técnicas de relaciones públicas
- Técnicas de venta - primeras visitas

FECHA Y LUGAR
Días: 23 de Mayo de 2009.
Horarios: 10.00 a 14.00 y 16.00 a 20.00 
Lugar: Madrid.

D. Marcial Hernández Bustamante

· Licenciado en Marketing
· Diplomado en Dirección y Administración de Empresas
· Director General Grupo VP20
· Consultor en Marketing estratégico
· Consultor empresarial
· Coacher Marketing Dental

EXPERIENCIA PROFESIONAL.
· Consultor para empresas entre las que se encuentran
El corte inglés, MRW, Mc Donalds y Confecciones Mayo-
ral entre otras.
· Director de Marketing de Clínicas Vital Dent.
· Coacher Marketing Dental para más de 2000 clínicas
· Profesor de Marketing Cámara de Comercio e Indus-
tria de Madrid
· Profesor en Escuela Superior de Marketing
· Profesor de Marketing en Escuela 
de Gestión Dental
· Profesor de Marketing en Escuela de Abogados de
Madrid
· Profesor de Marketing en Confederación del pequeño
y mediano comercio
· Profesor de Marketing estratégico en Instituto Madrileño
para la formación de la comunidad Autónoma de Ma-
drid.

FECHAS Y LUGAR:
Días: 20 al 27 de Junio de 2009. 
Lugar: Hotel Meliá Habana (La Habana, Cuba).

PLAN DE VIAJE
20 de Junio
Salida de Madrid .
Llegada a La Habana 
Recepción en el Hotel Meliá Habana y cóctel de bien-
venida.
21 de Junio
Desayuno en Hotel.
Día libre para visitar La Habana.
22 al 26 de Junio
Desayuno en Hotel y traslado al Centro de Cursos Inter-
nacionales de La Habana.
26 de Junio (noche)
Cena de clausura con entrega de diplomas.
Fiesta Fin del Programa en «Tropicana» (opcional).
27 de Junio
Desayuno en Hotel y traslado al Aeropuerto. 
Salida desde La Habana.
Llegada a Madrid

Nota: Este plan de viaje es sólo para el traslado y estan-
cia en La Habana. Cada programa tiene una duración
y un temario propio. 

Los precios de los cursos incluyen: el curso, Material sufi-
ciente para todos los cursillistas, Traslados del Hotel al
Centro y viceversa.

PRECIO DEL CURSO:295€
PARA CONOCER EL PRECIO DEL VIAJE, 

PÓNGASE EN CONTACTO CON 
BOSTON COLLEGE OF DENTISTRY Y 

LE GESTIONAREMOS UN 
PLAN PERSONALIzADO 

SEGúN SUS NECESIDADES.



INFORMACIÓN Y RESERVAS:
BOSTON COLLEGE OF DENTISTRY

C/ Isabel Colbrand, 10 

28050 Madrid

Tl¡f. 91 358 70 70 / 70 53

Fax: 91 358 80 18

E-Mail: director@bostondental.es

PATROCINADO POR:

· Odontología Conservadora Estética y Endodoncia 
Mínimamente Invsasiva con Microscopio,

impartido por el Dr. David Clark en el NCOFI.
Curso previsto para 2010 en California y Washington (E.E.U.U.)

· Implantología Mínimamente Invasiva con Microscopio, 
impartido por el Dr. Behnam Shakibaie. 
Curso previsto para 2010 en Berlin (Alemania.)

TITULACIONES
Se expedirá un diploma por cada curso realizado.

PROGRAMA C.U.B.A.
Cada cursillista tiene derecho a la formación gratuita de su

auxiliar, abonando únicamente el precio del viaje y la estan-

cia.

FINANCIACIÓN
Podemos financiar íntegramente el coste de los cursos y los

programas y el viaje desde 6 sin intereses a 36 meses con la

Tarjeta Punto Oro o en hasta 60 meses con el Banco Santan-

der. ENTIDADES COLABORADORAS:


