Boston College of Dentistry

C/ Isabel Colbrand, 10 @8T®N @@EEE@E @E

28050 Madrid

TIf: 91 358 70 70/70 53 - Fax: 91 358 80 18 @ENTESTRW

director@bostondental.es

22 TRIMESTRIE 2009




BOSTON
COLLEGE
OF DENTISTRY

La odontologia ofrece cada vez mds modalidades de tratamiento conservador y mds procedimien-
tos minimamente invasivos, con una filosofia diagndstica mds certera que redunda en una mayor
calidad en los servicios a los pacientes. «Menos es mds» resume el fratamiento minimamente inva-
sivo, y los excitantes avances logrados nos han parecido tan importantes como para formar el eje
central de los programas de Boston College of Dentistry desde el segundo frimestre de 2009 hasta
2010, y seguramente durante el futuro previsible.

Juntos veremos la méjor practica actual para dar larga vida a los dientes y al funcionamiento del
aparato bucal en general. En el caso cada vez mds improbable de dientes que no responden a
procedimientos de restauracion y gue se resisten a su preservacion, la implantologia brinda una solu-
cion predecible y duradera. Ya es habitual ofrecer soluciones que no dejan de asomibrar incluso a
los pacientes mds exigentes y que ademds son altamente satisfactorias para los profesionales.

La evolucion y el progreso es una constante en la endodoncia, y el Dr. Joan Oliveres Folguera inicia
el programa del segundo trimestre del Boston College con su «Curso de Endodoncia: Técnica y Tec-
nologia». Esta es una cita donde no debe faltar el profesional deseando ponerse al dia con las mé-
jores prdcticas actuales en la especialidad, y donde el Dr. Oliveres Folguera compartird con los
companeros los conocimientos cosechados durante su larga frayectoria, y siempre con una habili-
dad diddctica que realmente inspira al paricipante a aplicar el aprendizaje a la vuelta a su propia
clinica.

Las circunstancias macroecondmicas no nos pueden resultar ajenas en estos tiempos, y conscien-
tes de ello, presentamos en mayo un Ccurso que, creemaos, representa seguramente la mejor inver-
sién gue puede hacer una clinica hoy dia. Me refiero al «Curso de Gestion y Marketing Dental». La
organizacion de este curso ha sido muy interesante, y tenemos la gran suerte de contar con D.
Marcial Herndndez Bustamente — dentro del programa se puede apreciar su especial trayectoria
gue le hace conocedor de la disciplina y las prdcticas necesarias para convertir una clinica en
una empresa altamente eficaz. Existen unas figuras en el mundo del marketing dental, sobre todo
en EEUU, pero sus ensefianzas no siempre se pueden aplicar por igual en todos los paises. Por lo
tanto, estamos encantados de que Marcial, ademds de ser un auténtico lider en su asignatura,
sea de aqui.

En junio volamos hacia el Caribe, donde volvemos a ofrecer nuestros programas de «implantologia
(Bdsica y Avanzada)», «Cirugia Oral» y una novedad: «Estética Facial». Otro afio mds, el profesorado
serd liderado por el Dr. Jesus Perez Garcia, e incluye grandes profesionales, todos nombrados dentro
del programa. Estos cursos son especialmente intensivos, muy enfocados a la prdctica, y los partici-
pantes siempre vuelven inspirados con nueva confianza a la hora de brindar soluciones implantolo-
gicas y quirdrgicas a sus pacientes.

Por Ultimo, queremos presentar sendos cursos en California y Washington, y en Berlin, ambos para el
2010. Estos cursos tienen unas caracteristicas muy especiales y estamos aceptando un numero re-
ducido de participantes. En la ultima pdgina aprovechamos para presentarles a los Drs. Clark y
Shakibaie, entre nuestros profesores mds recientemente incorporados. Les damos la bienvenida y les
animamos a ustedes acercarse al Boston College of Dentistry y participar en aquellos programas
mds afines a sus intereses particulares.

Un Cordial Saludo,

Paul Sweeney
Director Cientifico




CURSO DE ENDO

DONGIAS

TECNICA ¥ TECNOLOGIA

OBJETIVO GENERAL

Dar el méximo de "Profesionalidad endodontica", ense-
Aando todos los "truquillos" experimentados en la prdctica
diaria que no se encuentran ni en las revistas, ni en otras
fuentes de informacion.

OBJETIVO ESPECIFICO

- Describir todo lo antiguo y lo moderno.

- Metodologia: Partiendo de la filosofia clasica, explicar los
conceptos mds modermos, con todos los Ultimos elementos
técnicos incorporados: endoscopia, biomecdnica a motor,
biomecdnica corona-dpice, etc. aprovechdndose de cada
una de estas técnicas para obtener sistemdticas individua-
les, es decir, coger lo mejor de cada técnica a fravés de la
prdctica.

FECHA 'Y LUGAR
Dias: 5y 6 de junio de 2009.
Horarios; 10.00 a 14.00 y 16.00 a 20.00
Lugar: Hotel Gran Atlanta.
C/ Comandante Zorita, 34. Madrid.

PROGRAMA DEL CURSO

1.- Anestesia

2.- Aperturas

3.- Apices abiertos

4.- Biomecdnicay
Conductometria eléctronica.

5.- Blangueamientos

6.- Cirugia

7.- Clamps

8.- Curvaturas

9.- Diagndstico

10.- Endoscopia

11.- Ergonomia

12.- Fistulas

13.- Focos

14.- Fracturas

15.- Instrumentos

16.- Irigantes

17.- Munones

18.- ENDOX

19.- Obturaciones (lateral y vertical)

20.- Retratamientos, Super EBA

21.- Ultrasonidos, Spartan.

22.- Urgencias

PRECIO DEL CURSO:

590€

CURSO D ENDOUDONGIA:
TECNICA Y TECNOILOGLA

Dr. D. Joan Oliveres Folguera.

- Licenciado en Medicina y Cirugia por la Universidad
de Barcelona (1968).
- Estomatologia por la Universidad Complutense

de Madrid (1970)
- Presidente de la AEDE (1983-1985)
- Presidente del Il Congreso AEDE (Barcelona, 1981)
- Secretario de la Asociacion Europea de Endodoncia
(1986-1987)
- Miembro activo de la Asociacion Americana
de Endodoncia.
- Miembro de International Dental College.
- Especialista en exclusiva de Endodoncia en la Clinica
Stoma de Barcelona desde 1970.
- Profesor invitado a cursos de postgrado en la Universi-
dad de Madrid, Valencia e Intemnacional de Cataluna.
- Vicepresidente y tesorero del Colegio de Odontdlogos
y Estomatdlogos de Cataluna.
- Vocal de la Academia de Ciencias Médicas de
Cataluna y Baleares.
- 76 cursos impartidos.
- 6 publicaciones.

Patrocinadores:

Bostapex




CAPACITACION
PROFESIONAL EN
IMPLANTOLOGIA BASICA

OBJETIVO GENERAL DEL
PROGRAMA

Capacitacion para tratar y dar soluciones im-

ACTIVIDAD PRACTICA EN EL CENTRO DE
CURSOS INTERNACIONALES DE LA HABANA
Practicas sobre hueso animal previo a la co-
locacion por los cursillistas de los implantes en

plantolégicas a los pacientes. pacientes.
- Estudio individuadlizado de cada paciente
- Anamnesis
DIRIGIDO A - Exploracion Clinica
Odontdlogos y Médicos Estomatdlogos - Exploracién Radioldgica
’ - Modelos de Estudio
FECHA \' DURAC|ON - Planificacion de Ubicacion de Implantes en

relacion con la fase protésica.

- Confeccion de Férulas Quirdrgicas

- Praxcticas en Area Quirlrgica

- Cada Alumno colocard Implantes en pa-
cientes previamente seleccionados, y ayu-
dard y participard en la colocacion de ofros :
turndndose como cirujano, ayudante de
campo € instrumentista .

- La colocacion de todos los implantes serd
dirigida y supervisada por el equipo
quirurgico/docente .

- Se redlizardn sesiones pre y post-quirdrgicas.
-Se dard apoyo clinico quirdrgico postcurso a
todos los cursillistas que lo requieran.

Dias 20 al 27 de junio
Horarios: 10.00 a 14.00 y 16.00 a 20.00

TEMARIO DEL PROGRAMA

1.- Historia de la Implantologia

2.- Anatomia Maxilar-Mandibular

3.- Concepto de Osteointegracion

4.- Seleccion del Paciente Implantolégico
5.- Indicaciones de Implantes

6.- Diagndstico Clinico y Radiologico

7.- Ofros Medios Complementarios

8.- Tipos de Implantes

9.- Técnicas Implantolégicas

10.- Fases .
11.- Complicaciones de la Cirugia Todos los asistentes al prgrama
Implantolégica colocaran un minimo de 20 implantes

en pacientes, siendo, por tanto, el
programa con el mayor numero de
implantes en pacientes
a nivel mundial.

PRECIO DEL PROGRAMA:

5.500€

Se lo financiamos & Santander

12.- Esterilizacion y Asepsia Quirdrgica
13.- Planificacion Prostoddntica
14.- Pasos Clinicos
- Toma de Impresion en Boca
- Prueba de Estructura Metdlica
- Prueba Estética
- Oclusion en Protesis Implantolégica
- Complicaciones Protésicas y Posibles
Soluciones
15.- Videos Demostrativos
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CAPACITACION

PROFIESIONAL &N
IMPILANTOLOGIA AVANZAIDA

OBJETIVO GENERAL DEL
PROGRAMA

Desarrollo de las habilidades implantoldgicas
ya pre-existentes para proporcionar solucio-
nes mas completas.

DIRIGIDO A

Odontdlogos y Médicos Estomatdlogos

Para matricularse en este curso, es necesario
haber cursado previamente Capacitacion
Profesional en Implantologia Bdasica o, en su
defecto, poder acreditar una experiencia
equivalente.

Cada solicitud se evaluard de forma indivi-
dual.

El Programa de Capacitaciéon Profesional en
Implantologia Avanzada es ideal para aque-
llos profesionales que desean ofrecer las solu-
ciones implantologicas mdas completas a sus
pacientes, con independencia de la comple-
jidad de los casos.

Los 5 pacientes por alumno a tratar en el pro-
grama avanzado presentardn una variedad
de desafios al implantologo, con distintos ni-
veles de reabsorcion en diferentes zonas anao-
témicas.

En algunas casos, la solucion pasard por la
toma de hueso del mismo paciente (menton
o la rama mandibular), mientras que con
otfros pacientes se optard por el empleo de
biomateriales.

FECHA Y DURACION

Dias 20 al 27 de junio
Horarios: 10.00 a 14.00 y 16.00 a 20.00

5 pacientes completos.
Elevacién Seno Maxilar
Invasiva con Ventana.
Biomateriales.
Toma de Injerto de Mentén
Toma de Injerto de la
Rama Mandibular.

PRECIO DEL PROGRAMA:

5.900€

Se lo financiamos & Santander



CAPACITACION
| PROFESIONAL EN
ESTETICA FACIAL

4 R OBJETIVO GENERAL DEL PROGRAMA

Hoy dia las grandes rehabilitaciones orales se ven esteticamente
incompletas en el caso de no estar acompanadas de una corres-
pondiente armonia en las facciones faciales. Incluso las protesis
implantosoportadas mds conseguidas no siempre son satisfacto-

CAPACITACION
PROFESIONAL EN
CIRUGIA ORAL

OBJETIVO GENERAL DEL PROGRAMA

Capacitacion para dar soluciones quirdrgicas a una gran va-
riedad de los casos mas frecuentes.

OBJETIVO ESPECIFICO:

Con este programa, el Boston College of Dentistry responde
a la demanda de un programa quirdrgico hecho a medida.

rias para los pacientes, si el entorno facial no acompana. El obje-
fivo general de este programa es adquirir habilidades en el
fratamiento de disharmonias, afonia, envejecimiento y falta de vo-
lumen en los tejidos blandos faciales, fundamentalmente me-

Colocacién mediante distintas técnicas de la toxina botulinica y
Acido hialurdnico.

Es decir, si el participante tiene un interés especial en des-

; . diante el empleo de la toxina botulinica y el dcido hialdronico.
arrollar sus competencias en el tratamiento de una patolo-

=

gia especifica, se redlizard una pre-seleccion de los
pacientes con anterioridad al curso para buscar los casos
deseados.

En funcion de las prioridades de cada participante, se reco-
mendard una bibliografia previa al curso, para garantizar el
Maximo provecho de un programa fundamentalmente
practico, in situ.

Aparte de esta posibilidad, pretendemos que el participante
practique las dptimas técnicas para la resolucion de estos
Cas0s, entre ofros:

- Cordales Incluidos/Semi-Incluidos

- Restos radiculares. Diferentes técnicas.

- Alveoloplastias.

- Dientes retenidos.

- Frenecectomia.

FECHA Y DURACION

Dias 20 al 27 de junio
Horarios: 10.00 a 14.00 y 16.00 a 20.00

PRECIO DEL PROGRAMA:

2.900€

Se lo financiamos & Santander

Sesiones practicas de diferentes alumnos sobre pacientes reales.

CARACTERISTICAS DEL PROGRAMA:

- Los participantes fratardn un minimo de 5 pacientes cada uno.

- Los tfratamientos afectaran a los tercios superior, medio e inferior
de la cara.

- Tratamientos de Arrugas en el Entrecejo

- Regiones Periorbitarias “Patas de Gallo”

- Surcos Nasogenianos “Labios de Payaso”

- Surcos Radiales en Labios "Codigos de Barra”

- Remodelamiento con contorneado y aumento de volumen y
perfilado del labio rojo y blanco.

- Se practicard la colocacion de la toxina botulinica y decido hialu-
rénico mediante distintas técnicas (puncidon multiple/enhebrado li-
nedl/abanico/en trama ) y otros materiales de relleno. Asimismo, la
forma de preparacion, conservacion, dosificacion e inyeccion de
la toxina.

- Se practicard el perfilado y aumento del volumen labial como
complemento de la estética dental e implantolégica.

Se aprenderd a detectar disarmonias faciales susceptibles de ser
resueltas mediante las técnicas aprendidas para lograr una mejo-
ria integral del aspecto estético.

FECHA Y DURACION

Dias 20 al 27 de junio
Horarios: 10.00 a 14.00 y 16.00 a 20.00

PRECIO DEL PROGRAMA:

4.900€

Se lo financiamos & Santander



PROGRAMA C.U.5B.A.

Profesor Dr. Juan

Jesus Pérez Garcia

DIRECTOR

- Licenciado en Medicina y

Cirugia por la Universidad de

Sevilla.

- Doctor en Medicina por la

Universidad de Granada.

- Titulo de Médico Especialista

S . en Estomatologia por la
@ Universidad de Sevilla.

- Estancia en el Departamento de Implantologia del

Hospital de Sophiahemmet de Estocolmo (Suecia).

- Especialista en Cirugia Pediatrica por la Universidad de

Barcelona.

- Médico Adjunto de Cirugia Pediatrica

Hospital Virgen de las Nieves de Granada (79-84).

- Autor de numerosas publicaciones.

- Director y profesor de cursos internacionales.

Profesor Dr. Jorge Luis
Martinez Roa
- Estomatdlogo.
- Especialista de Primer Grado
en Cirugia Maxilofacial.
- Profesor de Cirugia Bucal de
: la Facultad de Estomatologia
i.: 3 de la Universidad de La

o - Habana y Profesor Principal
de Implantologia y Cirugia Oral en el ENSAP
- Coordinador Nacional de los Cursos Internacionales del
MINSAP.
- Miembro de la Sociedad Cubana de Estomatologiay
de Cirugia Maxilo-Facial.
- Asesor de la Direccion Nacional de Estomatologia de
Cuba.
- 15 Anos de Experiencia Profesional y Docente,
- 85 Postgrados Recibidos.

Profesora Dra.
Sonia Estéfano
Proenza

- Esftomatdlogo. Graduado
en 1986.

- Especialista de Ter Grado
en Cirugia Maxilo-Facial.
Graduado en el 2000.

- Categoria Docente: Colaborador.

Cargo: Cirujana Maxilo-Facial.

- @ Anos de experiencia Profesional.

- 6 anos de experiencia Docente.

- 10 Postgrados recibidos, 5 Postgrados impartidos.

- 12 Eventos Nacionales y 9 eventos Internacionales.

- 7 Publicaciones y 6 Investigaciones.

CLAUSTRO DE PROFIESORIES

Profesor Dr. Luis

Profesor Dr. José Luis

Menéndez Vazquez Dias Véliz
- Estomatdlogo. Graduado - Esftomatélogo. Graduado
en 1978. en 1980.

- Categoria Docente:
Asistente. Cargo: Especialista

‘ de Ter Grado en Prétesis y

Rehabilitacion Oral e Implantologica.

- 26 Anos de experiencia Profesional

- 20 anos de experiencia Docente

- 27 Postgrados recibidos, 22 Postgrados impartidos.

- 17 Eventos Nacionales y 11 Internacionales.
- 8 publicaciones y 7 Investigaciones.

- Especialista de ler Grado
h en Cirugia Maxilofacial.
' Graduado en 1998.

- Categoria Docente: Colaborador.

Cargo: Cirujano Maxilofacial.

- 25 Anos de experiencia Profesional.

- 10 Anos de experiencia Docente.

- 12 Postgrados recibidos. 8 Postgrados impartidos.
- 14 Eventos Nacionales y 9 Internacionales.

- 7 Publicaciones y 6 Investigaciones.

Profesora Dra.
Digna Gicela
Medina Acosta

- Asistente Dental 1978.

- Tecnico Medio en
Estomatologia Clinica 1982
- Estomatdlogo. Graduado
en 1994

- Especialista de Ter Grado en Cirugia Maxilo-Faciall,
Graduado en 1998

- Categoria Docente: Colaborador. Cargo: Cirujana
Maxilofacial.

- 26 Anos de experiencia Profesional.

- 12 Anos de experiencia Docente.

- 21 Postgrados recibidos. 5 Postgrados impartidos.

- 12 Eventos Nacionales, 10 Eventos Internacionales.

- 4 publicaciones. 5 investigaciones.




PROGRAMA G.U.5B.A.
INIFORMAGION ¥ Pl.AN DIE ViIAJIE

FECHAS Y LUGAR:
Dias: 20 al 27 de Junio de 2009.
Lugar: Hotel Melid Habana (La Habana, Cuba).

PLAN DE VIAJE

20 de Junio

Salida de Madrid .

Llegada a La Habana

Recepcion en el Hotel Melid Habana y coctel de bien-
venida.

21 de Junio

Desayuno en Hotel,

Dia libre para visitar La Habana.

22 al 26 de Junio

Desayuno en Hotel y traslado al Centro de Cursos Inter-
nacionales de La Habana.

26 de Junio (noche)

Cena de clausura con entrega de diplomas.

Fiesta Fin del Programa en «Tropicana» (opcional).

27 de Junio

Desayuno en Hotel y traslado al Aeropuerto.

Salida desde La Habana.

Llegada a Madrid

Nota: Este plan de vigje es sdlo para el traslado y estan-
cia en La Habana. Cada programa tiene una duracion
y un femario propio.

Los precios de los cursos incluyen: el curso, Material sufi-
ciente para todos los cursillistas, Traslados del Hotel al
Centro y viceversa.

PARA CONOCER EL PRECIO DEL VIAJE,
PONGASE EN CONTACTO CON
BOSTON COLLEGE OF DENTISTRY Y
LE GESTIONAREMOS UN
PLAN PERSONALIZADO
SEGUN SUS NECESIDADES.

CURSO DE GESTION Y
MARKIETING ID)ENT AL

DIRIGIDO A

Odontdlogos, Auxiliares de Clinica, Recepcionistas, Res-
ponsables de Clinica, Directores de Clinica.

PI?EC/O DE
2l 0 < Cleso,
FECHA Y LUGAR

Dias: 23 de Mayo de 2009.
Horarios: 10.00 a 14.00y 16.00 a 20.00
Lugar: Madrid.

OBJETIVO GENERAL DEL CURSO

- Proporcionar herramientas y cononcimientos en la

toma de decisiones para la captacion y fidelizacion

de pacientes.

- Dotar de conocimientos sobre las mejores formulas

para optimizar los recursos de la clinica y . r
- Licenciadk

el personal. v

. , - Diplomad
- Aumento de los beneficios vy facturacion de la clinica. ] T .
y - DirectorGen P20
- Consulter en Marketing estrategico
- Congulfor empresarial

b Dental
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PROGRAMA DEL CURSO
Introduccién al Marketing

- Filosofia comercial en el sector dental

- Marketing mix Odontolégico

- Enforno y determinantes del Marketing

- Politicas de Marketing en el sector dental
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Acuentran
-
5 Mayo-
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ds y Confec

ral entre

- Director arke ing de Clinicas Vital Dent.

- Coacher Merketing Dental para mdas de 2000 clinicas
- Profesor de Marketing Camara de Comercio e Indus-

tria de Madrid [ m'ﬂ
- Profesor en Escuela Supfrjpr de McrlgLeTi g

“Profesor de I\/Iorke’ring-er%:uelo %

de Gestion Dental Ty S

- Profesor de Marketing en Escue -d‘e‘*.Abogados de
Madrid :

- Profesor de Marketing en Conf \
y mediano comercio L
fufo Madiilefio

La prestacion de Servicios

- Intfroduccién al Marketing de Servicios

- La imagen, simbolo de la evidencia

- Recursos humanos y fisicos de la clinica
- Como dotar de valor a nuestros servicios
- Como se vende un servicio con valor

Técnicas de atencidén en Odontologia
- La venta en Odontologia

- Técnicas de publicidad

- Técnicas de promocion

- Técnicas de relaciones publicas

- Técnicas de venta - primeras visitas drid.

- Profesor de Marketing estrategico
para la formacion de la comunidad AdtoRoma de Ma-



AWA@E CTRSOS ANO 2010

- Odontologia Conservadora Estética y Endodoncia
Minimamente Invsasiva con Microscopio,
impartido por el Dr. David Clark en el NCOFI.

- Implantologia Minimamente Invasiva con Microscopio,

impartido por el Dr. Behnam Shakibaie.

Curso previsto para 2010 en Berlin (Alemania.)

BOSTON COLILEGE QF DENTISTIRY

TITULACIONES

Se expedird un diploma por cada curso realizado.

PROGRAMA C.U.B.A.

Cada cursillista tiene derecho a la formacion gratuita de su

auxiliar, abonando Unicamente el precio del vigje y la estan-

cia.

FINANCIACION

Podemos financiar integramente el coste de los cursos y los
programas y el vigje desde 6 sin infereses a 36 meses con la
Tarjeta Punto Oro o en hasta 60 meses con el Banco Santan-

der.

INFORMACION Y RESERVAS:
BOSTON COLLEGE OF DENTISTRY

C/ Isabel Colbrand, 10

28050 Madrid

Tlif. 91 358 70 70/ 70 53

Fox: 91 358 80 18

E-Mail: director@bostondental.es

PATROCINADO POR:

Soslon Dambal 3cianinie

ENTIDADES COLABORADORAS:
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